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PREDGOVOR

Postovani polaznici izobrazbe u okviru projekta InECo,

Vjeclito se postavlja pitanje ima li perspektive ili je nema. Kada se provode sustavne
promjene, kao $to je slucaj s gospodarskom i politickom tranzicijom u Hrvatskoj,
mogué je rast nezaposlenosti. To znaci da veliki broj ljudi mora promijeniti
poslodavca, koji sada visSe nije u javhom, ve¢ u privatnom sektoru. Sasvim je jasno
da zaposlenost ovisi o brzini rasta privatnog sektora. Cinitelji koji odreduju brzinu
tog rasta su poduzetnicke sposobnosti sadasnjih i buduéih poduzetnika i
pripremljenost i kompetencije potpornih institucija.

Uvidajudi bit problema, Uprava grada Vukovara razvija poduzetnistvo uz financijsku
potporu Europske unije projektom , Inovativno umreZavanje i gospodarska suradnja
podrucja gradova Tuzle i Vukovara” (InECo). Predvidene su mjere za pocetno, malo
i srednje poduzetniStvo putem gospodarske suradnje tvrtki s podrucja grada
Vukovara s tvrtkama s podrucja grada Tuzle. Sve to u sklopu prekogranicne
suradnje BiH i Hrvatske.

Jedna od mjera iz Projekta jest prakti¢no ucenje poslovanja. Organizira se deset
treninga za poduzetnicko poslovanje. To omogucuje i pocetak i poboljSanje
poslovanja. Posebno je znacajan pocetak poslovanja, jer nakon zavrietka treninga,
sudionik nije prepusten sam sebi, nego nastavlja svoj poslovni put u poduzetnicki
inkubator u Vukovaru koji je povezan sa snaznim razvojnim centrima u regiji i
Europskoj uniji. Sve to zajedno ima za cilj ja¢anje gospodarstva i osobnog digniteta.
Vaino je podici razinu znanja i pribliZiti se visokim europskim standardima, jer to je
motor gospodarskog razvoja. Perspektive sigurno ima uz pomo¢ promijenjenog
pristupa problemu.

Slavko Mirni¢, voditelj projekta INnECo& Dragan Njegié, procelnik
Upravnog odjela za gospodarstvo, EU projekte i medunarodnu suradnju
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Ovaj prirucnik tiskan je u sklopu projekta
,Inovativho umreZavanje i gospodarska suradnja regija
Tuzle i Vukovara,, - InECo, financiranog od Europske unije

Funkcionalni vodedi partner (BIH)
Opcina Tuzla
ZAVNOBIH-a 11, 75000 Tuzla
Tel. +387 35 307 309; fax. +387 35 307 311

Vodeci partner (RH)
Grad Vukovar
Dr. Franje Tudmana 1, 32000 Vukovar
Tel. +385 32 456 571; fax. +385 32 456 570

This publication was produced with the financial assistance of
the European Union. The contents of this document are the
responsibility of the City of Vukovar and do not necessarily
reflect the positions of the European Union.

Ova publikacija nastala je uz financijsku potporu Europske unije.
Za sadriaj je odgovoran Grad Vukovar i isti ne odraZava nuzno
stavove Europske unije.
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